
企業ドック制度を利用して、

さまざまな課題を解消！！

・自社の「強み」と「将来的

課題」を明確にしたい。

・社内に経営理念の浸透を

図りたい。

・ｊｕｓｔ in timeに対応した

生産体制を構築したい。

・原価計算・料金体系等

の整理を行いたい。

・「売れる仕組み」を構築する

ため、意識変革を図りたい。

・商品情報の効果的な

発信方法を勉強したい。

・新分野進出を視野に、

Ｍ＆Ａについて学びたい。

・労務管理に関する諸規程

等を整備したい。

・提案型下請企業への

転換を図りたい。

・スムーズな事業承継を行

いたい。

・市場動向や消費者ニーズ等

を踏まえた商品開発の手法

を学びたい。

・新市場を創造するような自社

ＨＰにしたい。

・地域資源を活用した商品

づくりを行いたい。

・温泉旅館にコンセプト経営

を取り入れたい。

・市場動向を踏まえた設備

導入計画を立案したい。

・ＯＥＭ事業から自社事業

へシフトを図りたい。

・製造現場の現場改善を

行いたい。

・売れる店舗づくりと販売員

教育を行いたい。

・・・・

・・・・

・商工会、商工会連合会、商工会議所、中央会、ＩＳＩＣＯを窓口として、

・各分野の専門家（県内外）を県内中小企業に派遣し、

・様々な課題解消のため、オーダーメイドの支援を実施！！

・専門家派遣の費用は、全額県負担。相談内容は、秘密厳守。


